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LA CASA IDEAL

EL UNIVERSO DIGITAL HA PROPICIADO EL DESPERTAR DE NUEVAS VIAS
PARA ENTENDER LA VIVIENDA, VENDERLA, COMPRARLA O ALQUILARLA.
DE AHIi LA APARICION DE NUEVOS PERFILES PROFESIONALES.

EN MUCHOS CASOS, DISPONIBLES CON UN SOLO CLIC

os tiempos cambiany con
ellos nuestra forma de
entender la casa y disfru-
tarla, los sistemas de
compra, venta y de alqui-
ler; también los profesionales que in-
tervienen en estos actos inmobiliarios,
El impulso del ecommerce ha propicia-
do que muchas plataformas ofrezean
servicios 360, incluso podemos aho-

Redlizacién Laura Fort

rrarnos las visitas al espacio que quere-
mos adquirir, o decorarlo con un inte-
riorista online. Todo en un solo clic.

A ¢llo se suman las propuestas inte-
grales, en las que el comprador no tiene
ni que moverse de casa para elegir una
vivienda; o los disenios hechos a medi-
da, en los que un estudio se encarga de
todo el proceso de rehabilitacion e
interiorismo sin desplazamientos de

los propietarios. Otros ponen a nuestra
disposicion la posibilidad de decorar la
casa para vivirla en armonia y sentirla
mis acorde con nuestra personalidad;
‘neutralizarla’ para ampliar las posibi-
lidades de venta o alquiler... Deco coach,
stager. cicerone, high tech... son algunos
de los nuevos activos/profesionales a
nuestro servicio para hacer de nuestra
-asa el hogar ideal.@

CICERONE /
Acompanamiento infegral

Sor'. tiempos de cambio; un cambio global que se suma a una evolucion
iniciada en los dltimos afios en el sector inmobiliario y que demanda nue-
vas tipologias de profesicnales que sean capaces de aportar valores afadi-
dos a los procesos comerciales, Asi nace Cicerone Real Estate, tras muchos
afios recorriendo un largo camino en este universo inmobiliario, v asi se con-
vierte también en la nueva figura del sector que acompana al usuario en to-
do el proceso de compra o alquiler, entendiendo no solo sus necesidades en
relacion al active inmobiliario, sinc también al estilo de vida y reguisitos de
sus futuros residentes, ofreciéndoles un acompanamiento integral tanto en lo
profesional como en lo personal. Nacho Garcia-Milla (en |z imagen), el crea-
dor de este concepto v experto con mas de veinte afios de experiencia en el
sector, ha sabido identificar una necesidad en la proyeccion de nuevos perfi-
les profesionales del Real Estate y ha creado un nuevo perfil profesional en
el que se establece una simbiosis entre la seriedad de |a figura del agente
norteamericano y la exclusividad e imagen de marca del sistema europeo
para dar vida a Cicerone Real Estate.
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NUEVOS PERFILES INMOBILIARIOS

HOME PROJECT MANAGEMENT /
Arquitectura e interiorissno a medida

| Home Project Management es un servicio integral de creacion de hogares

que comienza con el asesoramiento para la inversion de compra y finaliza
con la entrega de |laves, especialmente indicado para quien no disponga de
tiempo ni ganas de asumir el peso de la creacion de un nuevo hogar vy prefiera
dejarlo en manos de un experto, Una decisién con la que ahorrara tiempo y
dinero v, ademas, les facilitara la materializacion de la idea que se haya hecho
de ese hogar sonado y que solo a través de los conocimientos y la psicologia
de un profesional sera capaz de recrear. Knowhaus es |a primera empresa espa-
fola dedicada al Home Project Management, Creada hace diez anos por Dani
Blanch y Gemma Gallego i Masmitja ofrece un servicio de ‘sastreria’ a nivel
arguitectdnico y de interiorismo al gusto del cliente para disefar un nuevo ho-
gar gue refleje su personalidad y manera de entender lo domeéstico, Se trata de
hacer realidad todos tus deseos: desde |la apariencia exterior de la vivienda, su
distribucion, proyeccion de estancias de acuerdo a las necesidades de los con-
vivientes hasta el interiorismo y todos los detalles que éste implica.

HOME STAGING / Hacer la vivienda
mMas atractiva para su venta

I_l ome 5taging es el acto de prepa-
rar una residencia privada para su
venta o alquiler hacléndola mas atrac-
tiva para el mayor nidmero de poten-
ciales clientes. Una profesion en auge
que consigue adecuar una vivienda
para la venta o el alquiler neutrali-
zando, despersonalizando v adecuan-
do la estética del espacio. En resu-
men, es la aplicacién de técnicas de
docoraciéon adaptadas a la venta in- "
mobiliaria, Segun Raquel Simon, CEO I >
de la Escuela Madrilefia de Decora-

DECO COACHING /
Mi casa soy yo

| deco coaching es una disciplina

del disefio de interiores con dos
facetas indispensables y dependien-
tes entre si. Tenemaos la mas humana,
el coaching, daonde el foco son las
personas —guienas son, coma viven,
quienas quieren ser y co6mo quieren
vivir-, v la mas técnica y decorativa
-crear el hogar 100% adaptado a las
personas y su estilo de vida-. Mo so-
lo hablamos agqul de proyectes de
decoracion, sino tambiéen de refor-
mas e interiorismo que necesitan un
concepto de disefio, una definicion
de estilo, la creacion de la paleta de
colores, la distribucion del espacio, la
iluminacion y lo que pueda seguir
con la implementacidn, se trate de
una obra grande o pequefa. "Para
mi, tarmbién une el disefio con el au-
toconocimiento, porgue para cons-
truir tu hogar ideal, el gue te repre-
senta, que te hace sentir bien v en el
que puedes ser tu misma, hace falta
conocerte”, asegura Anna Simonet,
CEO de Anna&Co. Y sigue: “Mi
trabajo de deco coach consiste en
ayudar a las personas a proyectarse
en este nuevo espacio y hacerles
ver todo su potencial”.

\ ,

cién, esta técnica es muy reciente en
Espafia, sin embarge, ha llegado para
guedarse como ocurrié hace afos en
EEUU, donde alrededor del 75% de
las viviendas pasan por &l filtro de un
stager antes de ser puestas a la venta.
Funciona porque...

*En los primeros 90 segundos de la
visita a la vivienda, el comprador ya
sabe si sigue interesado en ella o no,
por lo que lograr una primera bhuena
impresion es fundamental.

+El éxito de esta técnica radica en que
solo el 10% de los compradores pue-
den visualizar el potencial de una casa.
*La inversidn en realizar un staging a

la vivienda sera siempre inferior a
la bajada de precio de la casa.
«Mostrar buenas fotos en los por-
tales inmokiliarios consigue un
mayor nimero de visitas. Entorno
al B5% de los compradores reali-
Zan su primera seleccion de vi-
vienda a través de estos portales,
antes de visitarla fisicamente.,

*Es necesario gue los comprado-
res puedan visualizar la casa de
forma neutral y despersonalizada.
*Se consigue reducir el tiempo de
venta o alguiler de una propiedad
en un 70%, v revaloriza el inmue-
ble entre un 5% y un 15%.
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NUEVOS PERFILES INMOBILIARIOS

DECOTHERAPY /
La deco online

Decorar la casa a traves de canales
online es otro modo de proyectar. Y
Gracia Cardona, CEO de Decotherapy,
sabe gue funciona y cada vez mas. En-
tre otros, destaca que es asequible: el
interiorismo digital ha roto con el falso
prejuicio de gue contratar un decora-
dor es caro. "Mosotros trabajamos
siempre con presupuasto cerrado, sin
sorpresas”; Unico: “hacemos un test de
estilo para que el decorador perfile el
gue mas encaja con el cliente y hacer
un proyecto Unico para él"; facil: en
cuanto el interiorista tiene claro el estilo
del cliente, crea un mood board con
ideas. A partir de ahi, desarrolla el pro-
yvecto; el decorador de la plataforma
estd siempre disponible. Es comodo:
Decotherapy se encarga de realizar to-
das las gestiones de compra de mobi-
liario y servicio postventa. Ademas,
brinda sacceso a las mejores marcas del
sector y a las ultimas tendencias de
maobiliario al mejor precio. Y, si no enca-
ja el resultade final, se repite el proyec-
to. Y, si aun asi el cliente no queda satis-
fecho, te devuelven el dinero.

VISITAS VIRTUALES
DEINMUERLES

Realisti.co lanzo en julio el
Plano360, un sistema que permite
crear un tour virtual a partir del
plano de la vivienda —evitando
desplazamientos - para despuds usar
ese contenido en la promocion del
inmueble (alguiler o venta). Ademds,
permite conocer la disposicion de la
vivienda v, al generarse estancias a
partirde un plano, las medidas y
espacios creados son muy reales.

CLIKALIA / Simplificar y agilizar todo
el proceso de compraventa

likalia ha revelucionado el proceso de compra y venta de bienes inmue-

bles en nuestro pais desde 2017, Todo con el fin de hacerlo mas sencillo,
agil y alejado de malas experiencias. La compania ha sabido afianzarse en el
mercado espanol gracias a las nuevas tecnologias, convirtiéndose en la pri-
mera ‘startup’ espafiola que compra casas en menos de una semana vy tri-
plicando afio a afio su volumen de negocio. La formula que emplea es muy
simple y basta con un mero clic: para vender una vivienda uno solo tiene gue
ingresar en la plataforma los datos del inmueble y la empresa realiza una
oferta inicial gratuita en 24 horas; si se acepta, un experto la visita y presenta
una oferta definitiva, que se cobra en una semana. Todo sin honorarios ni
comisiones. En caso de guerer comprar un inmueble, disponen de un listado
de viviendas para entrar a vivir. Todo a un clic.

NUNEZ Y NAVARRO /
Alguiler de lujo

Que la exclusividad no esté refida con el
alguiler en las zonas altas de una ciudad
es algo que ha quedado patente con la
nueva promocion inmobiliaria de Nufez y
Navarro (Paseo de Gracia, 125-127, Barcelo-
na), nada menos gue en el corazon del em-
blematico Quadrat d'Or, un complejo de vi-
viendas con piscina, terrazas o balcones y
plazas de aparcamiento. NN Passeig de Gra-
cia es una promocion de obra nueva, proyec-
tada por OAB, con interiorismo de Rosa Ros-
sellé. La fachada, protegicda per Patrimoni, se
ha rehabilitado integralmente y se ha recupe-
rado al maximo su estado original. Es un
edificio de varias plantas con pisos de una a
tres habitaciones, cocinas total-
mente equipadas, office o ameri-
canas, y suelos de pargqué, aire
acondicionado por conductos vy
sistema de calefaccién de bajo
consumo, con suelo radiante...
cPor qué piso de alquiler y no pa-
ra comprar? Porque casi no exis-
te esta oferta. de |ujo, espacio v
calidad en las grandes ciudades,
si en hoteles pero no en vivien-
das, v hay una gran demanda.




